
В этой презентации представлены некоторые из 
реализованных нами BTL-проектов.

Надеемся, что сможем заинтересовать вас и в 
дальнейшем стать партёрами при проведении 
эффективных рекламных кампаний. 

РЕКЛАМНОЕ АГЕНТСТВО



Мы разрабатываем и проводим все виды промоакций:

- консультации покупателей
- сэмплинг
- дегустации
- распространение рекламных

материалов
- вручение подарков за покупку
- конкурсы, лотереи,
а также проводим аудит торговых точек, исследование «тайными 
покупателями», размещение рекламно-информационных материалов, 
анкетирование и опросы, сбор подписей и др.

Мы выполняем весь комплекс работ по подготовке и проведению 
промоакций:

- разработка концепции
- разработка механики
- согласование промоакций
- разработка и производство всех 

необходимых для акции материалов
- подбор, обучение и подготовка 

персонала
- координация проекта
- составление отчётности

www.ora-ora.ru
г. Курск, ул. Ленина, д. 60, офис 327а

+7 (4712) 311-933, 73-07-73, 73-07-71

info@ora-ora.ru
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МЯСНАЯ ЛАВКА / Обуховский мясокомбинат

Задача: 

Место: 

Механика: 

Результат: 

информирование покупателей об открытии новых фирменных 
магазинов производителя 

прилегающая к торговым точкам территория

вручение буклета, консультация потенциальных покупателей

плановые показатели продаж первой недели были превышены 
на 40 %
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КОЛБАСА 
ВИШНЕВЫЙ ДЫМ / концерн «Дубки»

Задача: 

Место: 

Механика: 

Результат: 

демонстрация покупателям новинок в ассортиментной 
линейке производителя

продуктовые супермаркеты в районных центрах Курской 
области

дегустация

план продаж на время проведения акции был выполнен на 
127% от запланированного объёма
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КОЛБАСА И ДЕЛИКАТЕСЫ

ДЫМОВ / Дымовские колбасы

Задача: 

Место: 

Механика: 

Результат: 

усиление позиции марки на рынке

гипермаркеты «Линия»

дегустация

увеличение продаж на 18% 
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МАЙОНЕЗ BEST / Fort Food

Задача: 

Место: 

Механика: 

Результат: 

вывод на рынок нового бренда майонеза

гипермаркеты «Европа»

дегустация, кастинг и подготовка персонала проводилась с 
участием специалистов тренинг-центра Заказчика по Skype

плановые показатели по количеству контактов превышены на 
24%
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КУКУРУЗА ЧАСАР / Айсвел

Задача: 

Место: 

Механика: 

Результат: 

повышение лояльности к продукции марки путём 
ознакомления с полезными свойствами продуктов

гипермаркеты «Линия»

демонстрация способов приготовления и дегустация 
продуктов

увеличение продаж вдвое
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ВОДКА ПЯТЬ ОЗЕР / Сибирская алкогольная группа

Задача: 

Место: 

Механика: 

Результат: 

увеличение продаж в период майских праздников

гипермаркеты "Европа"

консультации

увеличение продаж в период проведения акции на 23%
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САЛОНЫ ЭЛЕКТРОНИКИ

ЦИФРОМАРКЕТ
Задача: 

Место: 

Механика: 

Результат: 

информирование об открытии новых салонов

торговые центры «Европа»

распространение приглашений, промо-материалов,  
флеш-моб

перевыполнение плановых показателей по количеству 
привлечённых посетителей на 80 %
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ПРОБИЗНЕСБАНК 
Задача: 

Место: 

Механика: 

Результат: 

привлечение слушателей в Школу брокеров

городские пляжи

сбор контактов

второе место среди 37 региональных отделений по количеству 
собранных контактов и привлечённых слушателей, 
выполнение плана на 265 %
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